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Jekko kiest voor directe aanwezigheid in Nederland met Jekko 

Nederland 

 

Jekko richt een nieuwe, volledig eigen dochteronderneming op in een van 

Europa’s belangrijkste markten voor minikranen. 

 

 

 

Jekko versterkt zijn internationale aanwezigheid met de oprichting van Jekko Nederland, 

een nieuwe commerciële dochteronderneming die volledig eigendom is van Jekko. 

 

Nederland: een toonaangevende markt 

Nederland behoort tot de meest ontwikkelde markten ter wereld voor minikranen, met een 

uitzonderlijk hoge concentratie machines in verhouding tot het aantal inwoners. 

Het is een volwassen en zeer concurrerende markt, waar klanten bijzonder hoge eisen 

stellen aan technologie, prestaties, efficiëntie en innovatie. Daarnaast zijn in Nederland 

grote internationale spelers uit de hijs- en machineverhuursector gevestigd. Daarmee is 

het land een strategisch knooppunt met aanzienlijke zakelijke kansen. 



 

Voor Jekko maakt deze combinatie van een volwassen markt, openheid voor technologie 

en groeipotentieel Nederland tot een logische keuze voor verdere investeringen. 

“Nederland is voor Jekko niet zomaar een extra markt. Het is een van de markten waar de 

waarde van onze technologie en de prestaties van onze machines het best tot hun recht 

komen”, aldus Diego Tomasella, CEO van Jekko. “Wij vinden dat een land dat zo 

strategisch belangrijk is onze directe betrokkenheid verdient. De uitstekende resultaten 

van onze eigen vestiging Jekko Deutschland hebben bevestigd dat dicht bij de klant staan, 

met een toegewijde lokale organisatie, de juiste aanpak is. Met Jekko Nederland willen we 

de Nederlandse markt dezelfde mate van aandacht, deskundigheid en service bieden.” 

 

Lokale expertise, volledige ondersteuning 

“De Nederlandse markt is sterk ontwikkeld en klanten verwachten innovatieve machines, 

betrouwbare partners en uitstekende service”, zegt Alberto Franceschini, Sales Director 

van Jekko. “Wij willen de positie van Jekko versterken door de prestaties van onze 

producten te combineren met directe klantondersteuning, lokale expertise en langdurige 

relaties. Wij kennen het potentieel van deze markt en zijn bereid erin te investeren.” 

 

Het bedrijf komt onder leiding te staan van Kees Hoogendoorn, een Nederlander met 

uitgebreide ervaring in de minikranensector. Hoogendoorn combineert grondige 

marktkennis met een uitgebreid netwerk in de hijs- en verhuursector. 

“Hoewel Jekko in Italië wordt gebouwd, is het misschien wel de meest ‘Nederlandse’ 

minikraan op de markt. Niet alleen vanwege de kenmerkende oranje kleur, maar vooral 

vanwege de technische oplossingen die Nederlandse klanten zo waarderen. Ik ben ervan 

overtuigd dat mijn rol als brug tussen de Italiaanse fabrikant Jekko en de Nederlandse 

markt veel succes en tevredenheid zal opleveren voor alle betrokkenen”, aldus Kees 

Hoogendoorn. 

 

Met Jekko Nederland zet Jekko opnieuw een belangrijke stap in zijn internationale groei en 

onderstreept het bedrijf zijn ambitie om rechtstreeks aanwezig te zijn op markten waar zijn 

technologie en expertise het verschil kunnen maken. 



 

Ga voor meer informatie naar https://www.jekko-cranes.com of neem contact op via 

marketing@jekko.it. 
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